


SOMMAIRE
1 - Origine de la démarche

2 - Organisation Mineka/Bouygues Bâtiment Sud-Est

3 - Organisation Mineka

4 - Le planning

5 - La traçabilité des matériaux

6 - Le contenu du futur bilan

7 - Où en sommes-nous?

8 - Les difficultés…

9 - Les réussites!



1 - ORIGINE DE LA DEMARCHE

Pourquoi le réemploi sur ce projet:

Juillet 2019, phase concours - Responsable commercial BBSE propose la démarche 

au Client -> Contact Mineka amorcé et intégration à l’offre de la démarche Mineka.

Pré-diagnostic et récupération des quantitatifs/Volumes pour certains des gisements 

de matériaux (moquettes, faux-planchers,...).

Dans un second temps, Mineka ajoute les éléments extérieurs qui paraissent 

pertinents et oriente BBSE vers un réseau local pour certains éléments techniques.

Juin 2020, projet attribué - Diagnostic ressource et formalisation de la recherche de 

repreneurs.



2 - ORGANISATION MINEKA/BOUYGUES BÂTIMENT SUD-EST
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3 - ORGANISATION MINEKA

Le diagnostic ressource de juin 2020

DIAGNOSTIQUER

- Caractériser 
- Quantifier, qualifier, 

cartographier les 
éléments à fort 
potentiel de réemploi

- Préconiser des modes
de dépose



3 - ORGANISATION MINEKA

La  recherche de repreneurs

Environ 3 mois de recherche

Répartition des gisements :

- Professionnels & associations

- Collaborateurs CACE

- Particuliers

- Collaborateurs BBSE

Cureur en lien avec la plateforme Backacia

TROUVER DES
REPRENEURS

- Cibler les structures 
locales

- 11 structures identifiées
- 40 % des typologies 

identifiées ont trouvé 
repreneurs



4 - LE PLANNING OBJECTIF



4 - LE PLANNING AJUSTE



5 - LA TRACABILITE DES MATERIAUX

Système de convention

CONVENTION DE 
CESSION À TITRE 
GRATUIT

- Transfert de propriété 
entre le cédant et le 
cessionnaire 

- Absence de garantie 
- Adapté par le service 

juridique de BBSE
- Gestion vertueuse de la 

fin de vie des éléments



6 - CONTENU DU FUTUR BILAN

Capitaliser, mettre en perspective avec la démarche client en cours

Bilan économique > retour du cureur

Bilan des tonnages

Estimation carbone évité

Nombre de repreneurs et aire de redistribution

Exemple : Mission AMO Réemploi pour Roannais Agglomération   >

Estimation de la répartition en masse des matériaux 
immobiliers réemployés, 2700T.

Estimation de la répartition en masse des matériaux 
mobiliers réemployés, 13T.

Béton

Charpente bois
Parquet

Radiateurs fonte

Bloc portes
App. sanitaires

Mobilier bois

Mobilier métal.

Quincaillerie

Loire/Rhône_ Collectif d’architectes, 
plateforme de matériaux...



7 - OÙ EN SOMMES-NOUS?
Curage, contact avec les repreneurs, premiers envois de matériaux



8 - LES DIFFICULTES...
- Les objectifs et le timing du client

- Le manque de budget dédié au réemploi (coût de la dépose)

- Le manque de communication / de clarté sur les missions de BBSE et MK

- La mobilisation des repreneurs en parallèle avec le planning chantier (latence)

- La qualité des éléments (tertiaires en grande quantité sur le marché VS peu de demandes)

- Le timing de remise des matériaux, difficile d’amorcer la démarche en tant qu’entreprise générale

- Le suivi sur les différentes phases avec les changements d’acteurs = perte d’information

- La mobilisation, l’implication et les connaissances des acteurs du curage et de la démolition

- Les mauvaises surprise de chantier… (éléments volés avant/après dépose)

- Transparence avec les autres acteurs

- Réemploi in situ mis de côté

- La difficulté induite par certains gisements 



9 - LES REUSSITES !

- Au delà des espérances entreprise
- Les bonnes surprises chantier (qualité de dépose de certains matériaux)
- Le réseau d’acteurs de plus en plus développé, même localement
- La prise de conscience des acteurs chantiers, des engagements nouveaux et 

des processus en avance sur les réglementations à venir
- La patience des repreneurs
- Le côté challenge
- Un client impliqué
- Point d’entrée dans un cercle vertueux; Filière de recyclages identifiées et 

sécurisées


